
彭青云——因 AI失业又靠 AI重生，月产 2部出
海短剧的 90后创业者

### 创业背景：从被 AI“淘汰”到用 AI“翻身”

彭青云，1991年出生，是一位在杭州创业的 90后。他的创业故事颇具戏

剧性：2024年之前，他曾在一家公司担任品牌设计。当 AI生成浪潮袭来

时，他所在的岗位受到冲击，彭青云失业了。但他并未沉沦，反而敏锐地

意识到，AI虽然夺走了他的旧工作，却也打开了无数新机会的大门。“好

在上一份工作积累了创意和审美”，他决定转型，在 2024年开始尝试制作

AI短剧 。

2025年，通过全球 AI开源社区与知识库平台“WaytoAGI”，彭青云结识了

许多志同道合的伙伴。他们一起制作 AI视频参赛，在实战中打磨技术和团

队。当他们共同创作的神话题材 AI短剧《众神之战》诞生后，迅速在业内

积累了人气。这部剧在国内头部短剧平台的热度近 2000万，爆火之后，

商业订单开始主动找上门来 。

2026年 1月，彭青云正式创办了自己的“一人公司”（OPC）——**杭州星

境引擎科技有限公司**，并成功入驻杭州上城区的“中国数谷·未来数智

港” 。

### 项目定位：专注 AI短剧出海与内容深耕



彭青云的公司主营业务聚焦三大板块：**AI短剧创作、AI视频解说、AI认

知培训**。其中，核心收入来源是**出海 AI短剧的承制** 。

他与海外短视频平台签署了年度框架协议，专注于将 AI短剧推向国际市场。

在国内市场，则以 AI视频解说为主，以动漫视频或真人风格的形式，分集

解读网文，探索多元化的内容形态 。

### 技术实现：两人团队的“技术+商务”高效协作

经过一年的积累，彭青云的团队最终固定为两人，形成了一个高效的“一人

公司+”模式 ：

* **彭青云本人**：负责最核心的技术环节，包括 AI内容生成、技术流程

把控和创意落地。

* **另一位成员**：专门负责商务对接、市场拓展和客户维护。

这种精简的架构让他们能够轻装上阵，专注于内容质量而非团队管理。在

技术应用上，他并未自研底层模型，而是作为顶尖的“赛车手”，熟练驾驭

市面上各类先进的 AI视频生成工具（如 Seedance等），形成高效的创作

流 。

### 产品功能：高效产出高质量 AI短剧

彭青云团队的核心产品是面向海外市场的 AI短剧。他们的生产能力惊人：

**按一个月两部剧来算，刨除人力和算力成本，两人团队的人均月收入可

达数万元** 。



这表明他们产出的 AI短剧不仅在数量上有保障（每月 2部），在质量上

也获得了海外平台的认可，能够持续产生可观的商业回报。他们不追求粗

制滥造的“高产”，而是更看重作品的精细度和技术溢价，目标是在极速迭

代的赛道上深耕内容，建立护城河 。

### 商业模式：出海承制+国内探索的双轮驱动

1. **出海短剧承制（核心收入）**：与海外短视频平台签订年度框架协议，

承接 AI短剧的制作订单。这是他们最稳定、最主要的收入来源 。

2. **国内视频解说**：以动漫或真人风格解读网文，通过国内平台的分成

或广告获得收益 。

3. **AI认知培训**：基于自身从“被淘汰者”到“弄潮儿”的宝贵经验，开展

AI技能培训，拓展业务边界 。

### 运营细节：AI时代必须时刻“在线”

**作息与节奏**：在“肝”项目时，彭青云早上八九点起床进入工作状态，晚

上十一二点才关闭电脑。他坦言，AI带来的紧迫感无处不在，圈内工作到

半夜三四点的大有人在 。

**持续学习**：即使在 2026年春节假期，他也并未完全“躺平”。他每天仍

关注 AI前沿资讯、试玩新工具，甚至在观看春节档电影时，都会下意识地

拆解其中的 AI生成成分。用他的话来说，“AI时代，只有时刻保持‘在线’，

才能在下一波浪潮来临时，依然稳立浪尖” 。



**杭州生态的助力**：彭青云选择入驻的未来数智港，紧邻杭州东站，为

OPC创业者提供了 6个月免费工位、政策速配、融资对接等综合服务包。

这里浓厚的 AI创业氛围和资源支持，也是他能快速起步的重要原因 。

彭青云的故事，是一个典型的“AI时代自我救赎”的样本。他从被 AI取代的

传统设计岗，成功转型为驾驭 AI的创业者，用极小的团队规模，在 AI短

剧出海这一新兴赛道中找到了属于自己的立足之地。


